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Interview mit Tim Schlachtenrodt, Alutronic

»In der Entwarmung
steckt grofles
Optimierungs-

potenzial«

Zum Standardprogramm von Alutronic gehdren rund 250 Kiihlkérper-
profile aus Aluminium. An Sonderprofilen hat das Unternehmen

fast drei Mal so viel realisiert. Geschdftsfiihrer Tim Schlachtenrodt
erldutert Méglichkeiten zur Optimierung der Leiterplatte

zwecks Bauteile-Entwdrmung.

Markt&Technik: Ihr Unternehmen hat
sich der Bauteile-Entwdarmung verschrie-
ben. Wie komplex ist Ihr Geschaft?
Tim Schlachtenrodt: Es ist erfahrungsgemaB
- eine Aufgabe, die sehr schnell sehr komplex
werden kann. Unser Produkt ist zwischen der
Mechanik und der Elektronik angesiedelt. Die
Thermodynamik ist ein groBes Feld, das wir
seit liber 40 Jahren bespielen. Ergdnzend zum
passend ausgelegten Kiihlkérperprofil liefern
und realisieren wir verschiedene Leiterplat-
ten-Befestigungen, Warmeleit- und Isolie-
rungsmaterialien und Oberflachenbeschich-
tungen bis hin zur Verpackung. Wir betrachten
die Bauteile-Entwdrmung also als Ganzes und
beschéftigen uns neben dem thermischen Ver-
halten auch mit der Optimierung der Logistik
und der Gesamtkosten. Mdglichkeiten zur Ver-
besserung gibt es fast immer. Und, nicht zu
vergessen: Das Eloxieren von Aluminium ist
eine weitere Kompetenz, welche wir seit
30 Jahren im eigenen Haus haben.

lhre Firma ist in den vergangenen vier
Jahren um jeweils rund 10 Prozent ge-
wachsen. Woher kommt dieses Wachs-
tum?

Wir konnten in jlingster Zeit vor allem viele
Kunden gewinnen, die selbst sehr schnell ge-
wachsen sind. Aufgrund unserer Beweglich-
keit und Zuverldssigkeit waren wir hier als
richtiger Ansprechpartner zur Stelle. Des Wei-
teren hat sich der Bereich der Stiftkiihlkorper
sehr positiv entwickelt, den wir seit rund fiinf
Jahren mit unseren sogenannten Powerblocs
forcieren. Erfreulich ist, dass wir unser gutes
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99 Unsere Kunden ziehen

einen direkten Nutzen daraus,
mit Alutronic ihre bestehenden
Kihlkérper auf Materialeffizienz
zu prifen. Hier ergibt sich oft ein
enormes Optimierungspotenzial,

wirtschaftlich und
auch 6kologisch. ‘ €

Wachstum wohl auch in diesem Jahr fortset-
zen kénnen, unsere Auftragsblicher lassen
derzeit zumindest keine Abschwiachung des
Geschéfts erkennen.

Haben sich die Anforderungen an die
Bauteile-Entwdrmung in den vergange-
nen Jahren verdndert?

Was heute eine viel wichtigere Rolle spielt, ist
der Platzbedarf. Dieser ist bei fast allen De-
signs ein wichtiges Kriterium bei der Auswahl
des Kiihlkdrperprofils und oftmals ausschlag-
gebend dafiir, dass ein Kunde von einem Stan-
dardprofil zu einem kundenspezifischen Profil
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wechselt. Und das ist eine Anforderung, mit
der wir uns auch in den nachsten Jahren ver-
starkt auseinandersetzen werden. Ein zweiter
Trend, den wir sehen, ist der steigende Quali-
tatsanspruch. Mittlerweile muss ein Alumini-
umbauteil die Topografie der Leiterplatte qua-
si spiegeln, wofiir wir heute Bearbeitungs-
toleranzen von wenigen pm realisieren kon-
nen. Das war vor zehn Jahren noch nicht so.

Wie viel Prozent macht bei lhnen das
kundenspezifische Geschidft aus?

Die Basis von Alutronic bilden die Standard-
profile, die wir ab LosgréBe 1 ab Lager liefern,
auf Wunsch kundenspezifisch modifiziert. Aus
vielen Standardprodukten entstehen im Laufe
der Zeit dann aber kundenspezifische Produk-
te fiir den Kunden. Gerade der Bereich der
GroBserien wichst momentan (iberdurch-
schnittlich gut. Heute erzielen wir rund
40 Prozent unseres Geschafts mit Standard-
produkten, 60 Prozent mit kundenspezifischen
Profilen.

Einen besonderen Schwerpunkt legen
Sie auf Umweltschutz. lhr Unternehmen
arbeitet mittlerweile klimaneutral. War-
um ist lhnen das so wichtig?

Alle reden lber Klimaschutz, aber jeder weil3,
dass jetzt Aktion dringend erforderlich ist. Wir
wollen nicht mit erhobenem Zeigefinger vor-
angehen. Aber fiir uns fiihlt es sich einfach
richtig an, zu handeln, vor allem weil Alumi-
nium ein sehr Energie-intensives Material ist.
Unsere Kunden ziehen einen direkten Nutzen
daraus, mit Alutronic ihre bestehenden Kiihl-
kérper auf Materialeffizienz zu priifen. Hier
steckt oft ein enormes Optimierungspotenzi-
al, wirtschaftlich und eben auch &kologisch.
Denn die Erfahrung zeigt, dass vor allem Stan-
dardkihlkorper vollig liberdimensioniert ein-
gesetzt werden.
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StandardmaBige und
modifizierte Gehause aus
Aluminium-Druckguss,
Metall oder Kunststoff.

sales@hammondmfg.eu

Aber es geht auch um Ressourcenschonung.
Seit 2015 beziehen wir nur noch Strom aus
erneuerbaren Energien und nehmen an einem
regionalen Netzwerk fiir Energieeffizienz teil.
In den vergangenen zwei Jahren konnten
wir unser Unternehmenswachstum stemmen,
ohne unseren Energiebedarf zu erhdéhen,
und das allein durch ein erhohtes Ressour-
cenbewusstsein und einige geringe Investiti-
onen.

Und wie wichtig ist dieser Umweltaspekt
fiir lhre Kunden?

Wir treiben das Thema deswegen voran, weil
es uns personlich wichtig ist. Das Gute dabei
ist, dass Umweltschutz per se niemand

Trend-Guide Elektromechanik € Passive Bauelemente 2019 Markt&Technik www.markt-technik.de

toleranzen V@

schlecht finden kann. Es sei denn, dass ,6ko"
mit Mehrkosten assoziiert wird - was bei
Alutronic nicht der Fall ist. Fiir uns bedeutet
dkologisches Handeln vor allem wirtschaftli-
ches Handeln bzw. achtsames Handeln. Das
spielt in unser gesamtes Qualitdtsbewusstsein
hinein. Und auch unsere Mitarbeiter lassen
sich auf diesen Perspektivwechsel ein. Genau-
so, wie dkologisches Handeln fiir unsere Kun-
den nicht Mehraufwand und hdhere Preise
bedeutet, bedeutet Effizienz in unserem Team
nicht mehr sparen und harter arbeiten. Das
Gegenteil ist der Fall.

Das Interview fiihrte
Corinna Puhlmann-Hespen.
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